Zafer Teber Profil
Dogus Otomotiv sirketinde Fleet

Sales Specialist Finans ve Finans Piyasalarinin satisi ve iletisimiyle baslayan kariyerime Otomotiv
sektdrinde satis ve kanal yonetimi olarak devam etmekteyim. Ticari Bankacilik
yaptigim déonemde edindigim finansal analiz ve tecriibeyi ,operasyonel kiralamada
ve ikinciel arag ihale yénetiminde aktif olarak kullanmaktayim. Daha ¢ok stratejik
satis felsefesini benimsiyorum. Dogru misteri dogru fiyat sentezi ile olusturdugum
kararlarin geri donuglerini , gecmiste ve bugin is arkadagslarim ve y6neticilerimden
olumlu yonde almaktayim.

Experienced Sales and Channel Management Professional in Automotive Sector.
Leveraging financial analysis and banking experience to create winning strategies.
Helping clients make smarter decisions and reach their goals.
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Fleet Sales Specialist Oca 2021 - Mar 2025

Dogus Otomotiv, istanbul, Tirkiye
Dod Marka Yoénetimi altinda Filo Satis Yetkilisi olarak gdrevime devam

Beceriler etmekteydim.
o Filo satis stratejilerinin gelistiriimesi ve uygulanmasi.
is Ortag Yénetimi o Filo yonetimi sureclerini optimize etmek icin veri analitigi kullanmak.
e Pazar trendlerini takip ederek rekabet avantaji saglamak.
Kanal is Ortaklari o Satis hedeflerini gerceklestirmek igin ekip ici isbirligi saglamak.
Kanal Satislari Online Auctions Executive Oca 2019 - Oca 2021
_ o Celik Motor, Istanbul, Turkey
Is Geligtirme e Cevrimici miizayede siireclerinin yénetimi ve optimizasyonu.
Satis Siireci e Satis performansini artirmak icin dijital pazarlama stratejileri gelistirmek.

e Mizayede verilerini analiz ederek fiyatlandirma stratejileri olusturmak.
Muzakere e Rekabet analizi yaparak piyasa konumlandirmasini giiclendirmek.
o Musteri iliskilerini gelistirmek i¢in geri bildirim toplama ve uygulama yapma.
Dogrudan Satis
E-Commerce Corporate Sales Executive Sub 2018 - Oca 2019

Salesforce.com Celik Motor, istanbul
Bulur , ikinciyeni ve Praticar markalarina ait tim satis ve miisteri iliskilerinin
Yo6netimi bolge ziyaretleri
e E-ticaret alaninda kurumsal satis hedeflerini gerceklestirmek icin stratejik
yOnetim sirecleri olusturma ve uygulama.
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Economics
Marketing

Finance

Satis Yonetimi
Business Strategy
Financial Analysis
Marketing Strategy
Financial Reporting
Financial Risk

Operations Research

Diller

Lehce o
Tlrkce 00000
ingilizce 000

o E-ticaret platformlari icin musteri portfoylni genisleterek hedef satis
rakamlarina ulasma.

Account Manager

Hedef Filo, Istanbul, Turkey
o Musteri portféyini yoneterek satis hedeflerine ulasma.
o Musteri ihtiyaclarini analiz ederek 6zellestiriimis ¢dzimler sunma.
e Musteri iliskileri ydnetim sistemlerini etkin bir sekilde kullanma ve giincelleme.
o Filo yonetiminde veri analitigi kullanarak stratejik kararlar alma.
e Rekabet analizleri yaparak pazar konumunu gelistirme.

Kas 2016 - Sub 2018

Commercial Sales Assistant Associate / Ticari Mar 2014 - Haz 2015
Bankacilik Satis Uzman Yardimcisi
Kuveyt Turk, istanbul, Tiirkiye
Ticari Bankacilik Satis Uzman Yardimcisi
o Mausteri iliskilerini gu¢lendirerek satis sureglerini iyilestirmek.
e Pazar trendlerine iliskin analizler yaparak artn tekliflerini revize etmek.
o Ekip icindeki isbirligi ve iletisimi artirarak satis hedeflerine ulasmayi saglamak.

Miisteri Temsilcisi
Finansbank Enpara.com, istanbul, Tiirkiye

Eki 2013 - Sub 2014

Stajyer Oca 2012 - Oca 2013

BURSAGAZ, Bursa, Turkiye
Kurslar

Erasmus Dil Kursu

Sertifikalar

Yabanci Diller - ingilizce Kursu Bitirme Nis 2012

Sertifikasi - ingilizce Kursu Bitirme Sertifikasi

Referanslar

Erol GUNDOGAN
Dogus Otomotiv (DOD Marka Muduri), Kocael
05334606644, e.gundogan@dod.com.tr

Mehmet ALPAR
Anadolu Etap sirketinde Head of HR, istanbul
05327139494

Altug YILDIRIM
Celik Motor (Dealer Development Manager), istanbul
05335993497



